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Die Unternehmen der VR LEASING-Gruppe

7
_E

_0
0

_N
_7

0
0

_0
1

/2
01

1

Gedankenstrich
Dieses Jahr – wird alles anders

Grillpartys, gesellige Abende mit Freunden und diverse „Futterfeste“: 
Das ganze Jahr steckt voller Versuchungen. Dort, wo Menschen zusam-
menkommen, wird gegessen, getrunken und geraucht. Und wie schön 
ist es doch, dem Laster in Gemeinschaft zu frönen! Gute Vorsätze für 
das neue Jahr werden da schnurstracks über Bord geworfen. „Nächs-
tes Jahr höre ich auf zu rauchen!“ oder „Im kommenden Jahr werde ich 
mich endlich gesund ernähren!“ klingen als Entschluss noch richtig gut 
– nur hapert es dann irgendwann am Durchhaltevermögen.

In den ersten Tagen des neuen Jahres ist man noch willensstark: 
Klar halte ich durch! – nicht nur zu Hause, sondern auch im Büro. 
„Gehst du mit runter eine rauchen?“, wird dann locker mit einem „Nein, 

ich hab doch aufgehört!“ abgetan. Der Kühl-
schrank im Büro wird zur No-go-Area erklärt, 

und die Bestellzettel aller bekannten Pizza-
lieferanten landen im Mülleimer oder wer-

den – noch besser – verbrannt. Das geht 
so lange gut, bis wir es leid sind,  

ständig „Nein“ zu sagen, oder bis 
der Stress im Arbeitsalltag zu-

schlägt. Einmal der Versu-
chung erlegen, ist dann  
auch der Wille verschwun-
den weiterzumachen. Aber 
Kopf hoch: In diesem Jahr 

wird alles anders!

Kurz notiert

Internationale Einrichtungsmesse in Köln
Vom 18. bis zum 23. Januar 2011 treffen sich Aussteller und Ent-
scheider aus allen wichtigen Märkten auf der „imm cologne“, der 
internationalen Einrichtungsmesse. Alle Bereiche des Handels, 
des Contract Business, der Architektur, der Industrie und des 
Branchen-Nachwuchses sind dort vertreten. Neben zahlreichen 
deutschen Fachbesuchern werden auch viele Gäste aus dem 
Ausland erwartet, die Geschäfte machen wollen und können – 
denn etliche von ihnen besitzen Entscheidungsbefugnis. So öff-
nen sie die Türen zu neuen Märkten.
. www.imm-cologne.de

„Spielwarenmesse“ in Nürnberg
Auf der weltweit führenden Messe für Spielzeug und Freizeitpro-
dukte, der „Spielwarenmesse Nürnberg“, kommen Hersteller, 
Fachhändler und Einkäufer aus aller Welt zusammen. Vom 3. bis 
zum 8. Februar nutzen sie diese Plattform zur Kommunikation 
und für neue Geschäfte. Diese Weltmesse gewährleistet einen 
umfassenden Branchenüberblick und eine optimale jährliche 
Marktorientierung aufgrund zahlreicher Neuheiten-Präsentatio-
nen. Eine Besonderheit ist jetzt schon bekannt: Das „Toy Fair Spe-
cial 2011“ setzt seinen Fokus auf Nachhaltigkeit. Im neuen Ein-
gangsbereich Mitte dreht sich auf der Fläche von „Toys go green“ 
alles um ökologische Materialien, innovative Verpackungen und 
die Vermittlung von Nachhaltigkeit durch das Spielkonzept.
. www.spielwarenmesse.de

Neuer Internetauftritt: klar und sympathisch
Die Website der VR DISKONTBANK erstrahlt im neuen Look

Großformatige, animierte Bilder auf der Startseite, ein insgesamt de-
zenteres und klares Design: So präsentiert sich die VR DISKONTBANK 
seit Kurzem im Internet. Die neue Gestaltung der Website wirkt kun-
dennah und sympathisch. Zudem wurde die Bedienbarkeit der Seite 
verbessert und an die Bedürfnisse der Kunden angepasst. Verbund-
gruppen, deren Mitglieder und Vertragslieferanten erhalten hier fun-
dierte Informationen zu allen Themenbereichen. Über den Schnellzu-
griff gelangt der User mit einem Klick zu allen wichtigen Rubriken. Die 
Website zeigt das gesamte Leistungsspektrum der Bank in klarer, 
funktionsorientierter und moderner Aufmachung.

. www.vr-diskontbank.de
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Kundenzufriedenheit bestätigt
Die VR DISKONTBANK erhielt erneut die „TÜV Service tested“-Zertifizierung

Zum zweiten Mal in Folge wurde die VR DISKONTBANK 
erfolgreich mit dem Prüfzeichen „TÜV Service tested“ 
zertifiziert. Das zeigt, wie zufrieden die Kunden mit 
dem Service und den Leistungen der Bank sind. „Wir 
haben den TÜV Saarland erstmals 2008 damit beauf-
tragt, unsere Servicequalität mittels einer Kunden -
zufriedenheitsanalyse über eine Online-Befragung zu 
 testen“, erklärt Peter Dieckmann, Mitglied der Ge-
schäftsführung der VR DISKONTBANK. „Diese erste Analyse war be-
reits erfolgreich. Im letzten Jahr haben wir die Kundenbefragung wie-
derholt. Das Resultat ist erneut sehr positiv.“

Startseite

Produktseite

Sofortige Liquidität durch den richtigen Finanzierungsmix
VR FACTOREM bietet Factoring für Vertragslieferanten der VR DISKONTBANK an

Risikolose Umsätze und garantier-
te Zahlungen zu festgelegten Ter-
minen: Diese Vorteile der Zentral -
regulierung nutzen die Vertrags - 
lie feranten der VR DISKONTBANK 
bereits. Nun bündeln das Schwes-
terunternehmen VR FACTOREM, 
das Institut für Factoring in der ge-
nossenschaftlichen FinanzGrup-
pe, und die VR DISKONTBANK ihre 
Kräfte und bieten Vertragslieferan-
ten Factoring als zusätzliche Finan-
zierungsform an. Dieses Angebot 
gilt nicht nur für Umsätze, die die 
Zentralregulierung mit einschlie-
ßen, sondern auch für solche 
 außerhalb der Zentralregulierung.

Liquidität zur richtigen Zeit
„Zentralregulierung und Factoring 
zusammen machen unsere Liqui-
dität nicht nur planbar, sondern 
auch früher verfügbar“, sagt 
 Johann Paschen, Geschäftsführer 
der Paschen & Companie GmbH & 
Co. KG. Sein Unternehmen stellt flexible, individuelle Bibliothekssyste-
me her, in denen Bücher, aber auch Kunst- und Sammelobjekte aufbe-
wahrt und präsentiert werden können. 

„In der Möbelbranche sind längere Zahlungsziele üblich. Das führt 
bei uns im Unternehmen zu einem hohen Forderungsbestand, der 
 unsere Liquidität einschränkt und gleichzeitig den Zeitpunkt des 
 Li quiditätszuflusses ungewiss macht“, erklärt Paschen. „Unser Kapital 
ist  außerdem zusätzlich durch die Vorfinanzierung von Personal-, Wa-
reneinsatz- und Materialkosten gebunden.“ Factoring bietet dabei di-

verse Vorteile, wie beispielsweise 
die Umwandlung von Forderun-
gen in bares Geld. Bei der Full-Ser-
vice-Variante können darüber hi-
naus auch das Debitoren- und 
Forderungsmanagement entlas-
tet und gleichzeitig Kosten einge-
spart werden. So bleiben mehr 
Ressourcen für das Kerngeschäft 
der Vertragslieferanten.

Gut kombiniert
Die durch Factoring gewonnene 
frühzeitige Liquidität eröffnet 
neue Finanzierungsspielräume. 
„Durch den Forderungsverkauf an 
die VR FACTOREM erhalten wir 

 eine sofortige Bevorschussung des Forderungskaufpreises“, erklärt 
 Paschen. „Durch diesen Verkauf verkürzt sich außerdem die  Bilanz. Das 
wirkt sich positiv auf Eigenkapitalquote, Rating und damit auf unsere 
Verhandlungsposition gegenüber Partnern und Banken aus. Gerade Fortsetzung auf Seite 2

Befragt wurden alle Kunden der Zentralregu-
lierung. Als Dankeschön für die Teilnahme 
verloste die Bank unter allen vollständig aus-
gefüllten Online-Fragebögen drei Preise. 
„Ziel ist es, im Rahmen dieser TÜV-Zertifizie-
rung Handlungsfelder zu identifizieren, in 
 denen wir uns im Vergleich zu den Ergebnis-
sen in 2008 durch entsprechende Maßnah-

men verbessern können oder wo wir weiterhin hervorragend aufge-
stellt sind“, beschreibt Dieckmann das Konzept. Insgesamt nahmen 

Die nächste Grillsaison kann kommen: Als Dankeschön für die Beteiligung an der Kundenzufriedenheitsanalyse verloste die VR DISKONTBANK einen Weber One Touch Grill. 

Johann Paschen, Geschäftsführer der 
 Paschen & Companie GmbH & Co. KG . Weitere Informationen

Peter Weisrock, Leiter Zentralregulierung Markt Vertrieb,  
beantwortet Fragen zum Thema.
Telefon 06196 99 45 73
E-Mail: peter.weisrock@vr-diskontbank.de

durch die Kombination VR DISKONTBANK in der Zentralregulierung und 
VR FACTOREM im Factoring sind wir vor Forderungsausfällen geschützt.“ 
Aktuell entwickelt sich das Unternehmen auf dem internationalen Markt 
sehr dynamisch. „Auch hierfür setzen wir Factoring zur kurzfristigen Um-
satzfinanzierung ein“, erzählt der Geschäftsführer. 

Branchenkenntnis und Vertrauen
Auf die VR FACTOREM vertraut er dabei aus unterschiedlichen Gründen. 
Vor allem das feste Ansprechpartnerteam, schlanke und schnelle Ab-
wicklungsprozesse sowie das Branchen-Know-how hebt er hervor. „Der 
persönliche Kontakt und das über die Jahre aufgebaute Vertrauensver-
hältnis sind für uns sehr wichtig“, betont er. „Da die VR FACTOREM die 
Möbelbranche aus ihren Erfahrungswerten heraus sehr gut 
 einschätzen kann – beispielsweise hinsichtlich der Risikosituation im 
 Debitorenstamm –, vermag sie entsprechend zu kalkulieren. Für uns 
bedeutet das marktgerechte Konditionen.“ Paschen spricht aus 
 Erfahrung: Schon seit 1988 läuft seine Zentralregulierung über die  
VR DISKONTBANK – und anfangs lief darüber auch das Factoring. Als 
2003 die Factoringsparte aus gegliedert wurde und die Firma  
VR FACTOREM entstand, entschied  Paschen, in der FinanzGruppe zu 
bleiben und die Zusammenarbeit mit dem Schwesterunternehmen fort-
zuführen.

So funktioniert Factoring:


